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Einfache Mdnnerund Frauen aus allenSchichten un-
serer Bevolkerung griindeten im Jahre 1878 den LVZ.
Seit seiner Griindung wirkt er heute noch im Sinne
genossenschaftlicher Selbsthilfe. Ohne Unterbruch,
ohne irgendwelche Einschrankung wurde der Ge-
danke genossenschaftlicher Solidaritit wahrend
mehr als 74 Jahren hochgehalten.

Der LVZ ist weder Stiftung noch Schenkung; er
kennt weder Dividenden noch Familienaktien. Mit
Fug und Recht darf er daher als einzige und alteste
Konsumgenossenschaft Ziirichs bezeichnet wer-
den. Diese wichtige Tatsache sei hier festgehalten.

Das ist ein altes Prinzip der Konsumgenossenschaf-
ten. Reellkann vielbedeutend sein. Unter reell ver-
stehen wir: Gute Qualitit, preiswerte Qualitit.
Die Konsumgenossenschaft biirgt fiir reelle ./aren-
vermittlung. Sie kann es, weil ihr Streben nicht
nach Gewinn gerichtet ist. Es wire aber anmafBiend,
wollten wir unsere Zielsetzung in der reellen Wa-
renvermittlung als erfiilit betrachten. Nir wissen,
dali vieles noch zu tun bleibt. Noch manch ein
Kampf bleibt zu bestehen. Unser Ziel kdnnen wir
aber nur erreichen, wenn weite Kreise der Bevdl-
kerung zu uns stehen, Treue beweisen und damit
die Basis unseres Wirkens festigen und vertiefen
helfen.

EIN WEG
EIN ZIEL

Im Laufe der Jahrzehnte ist der LVZ gut gediehen.
Treue der Mitglieder und zdhe Arbeit lieBen ein ge-
nossenschaftliches Werk erstehen, welches in der
Bevdlkerung Ziirichs Sympathie und Unterstiitzung
gefunden hat.

Mit primitiven Verkaufsstinden wurde begonnen.
Heute besitzt der LVZ ein Filialnetz, welches in
Zirich seinesgleichen sucht. Fiinf Verkaufsstiande
waren es imJahre 1878; iiber 200 Liden sind es heute.
Diese Entwicklung des LVZ spricht fiir sich.

Noch einige Umsatzzahlen:

'1930: 17,1 Millionen 1940: 28,9 Millionen
1945: 42,4 Millionen 1951: 77,8 Millionen

Auch die Umsatzentwicklung ist bezeichnend. Un-
entwegte Konsumentenpolitik hat dem LVZ das
Vertrauen weiter Kreise gebracht. In der Bevél-
kerung Ziirichs genief3t er einen guten Ruf.

. Vertrauen gegen Vertrauen! Das ist ein Grundsatz,

welchenderLVYZgerade als Konsumgenossenschaft
besonders hochhilt. Dank diesem gegenseitigen
Vertrauen vermochte er im ziircherischen Lebens-
mitteldetailhandel in jeder Hinsicht eine fiihrende
Stellung zu erringen. Kleine Anfinge — gestern;
genossenschaftliches GroBunternehmen — heute!

Die Konsumgenossenschaft kann sich nur auf die

Vermittiung von Waren beschrinken. — Sie muB
aber nicht.

Die Konsumgenossenschaftist als Teil einergroBen
sozialen Bewegung entstanden. Sie kann und darf
sich daher sozialen Problemen, welche uns das tag-
liche Leben zurDiskussion stellt, nichtverschlieBen.
Die Konsumgenossenschaft mufB3 sich heute mehr
denn je als Teil der sozialen Bewegung unserer Zeit
fiihlen. Gesinnung und Tat miissen in der Richtung
des sozialen Fortschritts, der sozialen und wirt-
schaftlichen §erechtigkeit fiir alle gehen. Das ist
unsere feste Uberzeugung.

LEBENSMITTELVEREIN ZURICH

Als Selbsthilfegenossenschatt, gegriindet im Jahre 1878, wirkt der LVZ seit 74 Jahren fiir die wirtschaftliche
und soziale Besserstellung der Konsumenten
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Augem SchieBprogramm:

e
Jeder Bub, dessen Eltern in einer
Frey-Filiale etwas kaufen (Kna-
ben-, Herren- oder Damenkleidung,
gleichgiiltig in welchem Betrag),
kann Mitglied werden vom

Frey-Schiitzen-Club (FSC)

Zusammen mit dem Kassazettel
wird ihm die FSC-Plakette sowie
eine SchieBmiinze ausgehindigt.
Schiefiberechtigt sind aber nur Bu-
ben im schulpflichtigen Alter von
6-15 Jahren.

Die Schiefmiinze berechtigt zum
einmaligen Schieflen, und zwar ent-
weder sofort nach dem Kauf oder
bei zu grofem Andrang (wie zum
Beispiel am Samstagnachmittag)
zu einem beliebigen anderen Zeit-
punkt. Wer im Laufe des Jahres
ofters kauft, hat jedesmal An-
spruch auf eine Miinze und darf
also mehrmals schiefen.

Wie wird geschossen ?

Das Schielprogramm besteht aus
sechs Schiissen auf die 12er-Scheibe.
Ein SchuB davon — nimlich der

schlechteste — gilt als ProbeschuB. Es
werden also nur die fiinf besten
Schiisse gezihlt. Die Senioren (11
bis 15 Jahre) schieBen freihindig,
die Junioren (6 bis 10 Jahre) diirfen
aufgelegt schieBen.

Das Schiclien ist ganz ungefdhrlich,
hier schieBt einer im Schaufenster

Jeder, der mit den fiinf besten
Schiissen die folgenden Punkte er-
zielt, erhdlt das FSC-Abzeichen, und
zZwar
fiir 56 bis 60 Punkte das goldene
fiir 52 bis 55 Punkte das silberne
fiir 46 bis 51 Punkte das bronzene.

Wer wird Frey-Filialmeister ?

In jeder Filiale werden jedes Jahr
ein Junioren-Filialmeister und ein
Senioren-Filialmeister erkoren. Fi-
lialmeister'in seiner Kategorie wird
der Schiitze mit der héchsten Punkt-
zahl. Bei mehreren gleichen Resul-
taten findet einmal im Jahr ein
Ausscheidungsschiefen statt.

Die 17 Junioren- und 17 Senioren-
Filialmeister konnen wihlen unter
den drei folgenden Reisen:

Fahrt auf das Jungfraujoch

Tellspiele in Altdorf

Tellspiele in Interlaken

Wer wird Frey-Schiitzenmeister ?

Alle Schiitzen mit dem goldenen
FSC-Abzeichen und selbstverstédnd-
lich auch alle Filialmeister werden
einmal im Jahr schriftlich aufge-
boten zum Ausscheidungsschieﬁe.n
um den Titel des Frey-Schiitzenmei-
sters. Dieses Ausscheidungsschiefen
- verbunden mit frohlicher, kamerad-

Ein bekannter Schieliinstruktor zeigt
hier den Buben, wie man richtig zielt

Verehrte Eltern!

Es kommt nicht von ungefihr, daB Kleider-Frey in der ganzen Schweiz weitaus am meisten

Bubenkleider verkauft. Das Geheimnis liegt in unserer rationellen GroBfabrikation fiir unsere

23 eigenen Verkaufsg

hifte in der

Schweiz.

Um aber auch Threm Bub beim Einkauf eine Freude zu machen, haben wir unsere Filialen

mit modemen SchieBanlagen ausgeriistet. Diese eigens fiir uns konstruierfen Anlagen haben

eine Prizision, wie man sie fiir kurze Distanzen bisher nicht kannte: man schieBt so prizis wie

‘im Schiitzenstand. Beim Frey-SchieBen handelt es sich also nicht nur um ein Vergniigen, son-

dern um einen Leistungswettbewerb, bei dem Thr Bub seine Treffsicherheit genau kontrollieren

und dazu noch einen «biumigen» Preis gewinnen kann.

Und noch eins: das unter Aufsicht stehende SchieBen ist absolut ungefihilich — Sie diirfen ganz

unbesorgt sein. Gonnen Sie Threm Bub dieses einmalige Erlebnis!

Bereits in den ersten Tagen haben mehr als 1500 Buben geschossen. Davon
erzielten 61 das goldene, 172 das silberne und 356 das bronzene Abzeichen.
Bis heute stehen Olten, Winterthur, Chur, Aaraw und Luzern an der Spitze.

schaftlicher und sportlicher Unter-
haltung — findet vom Samstagnach-
mittag bis Sonntagabend statt, und
zwar in einer zentral gelegenen
Stadt, die noch bestimmt wird. Die
Schiitzen sind Giste der Direktion
von Kleider-Frey, die fiir alle Kosten
(Fahrt, Bewirtung, Uebernachtung
usw.) aufkommt.

Durchgefiihrt wird das Ausschei-
dungsschiefen von der betreffenden
Sektion, die Mitglied-des Eidgendssi-
schen Kleinkaliber-Schiitzenverban-
des (EKSV) ist, und ZWar in einem
vom EKSV anerkaniten Schief-
stand. Es wird mit der offiziellen
Kleinkaliberwatfe auf 50 Meter aus-
getragen. Frey-Meister wird der
Schiitze, der bei diesem Ausschei-
dungsschiefen die hochste Punktzahl
erreicht.

Wie werden die Preise verteilt?

Fiir das AusscheidungsschieBen ste-
hen 130 wertvolle Preise gemi der
nachstehenden Aufstelling zur Ver-
figung. Jeder gewinnende Schiitze
darf unter diesen Preisen denjenigen
auswihlen, der ihm am besten ge-
fallt ~ aber natiirlich nicht alle mit-
einander, sondern in der Rangfolge.
Der Frey-Meister darf Zuerst wiih-

len, dann der Schiitze mit der zweit-
hoéchsten Punktzahl, dann derjenige
mit der dritthéchsten Punktzahl usw.

Organisation und Reiseleitung

Beim AusscheidungsschieBen werden
die Schiitzen vom Samstagmittag bis
Sonntagabend von der Reiseleitung
betreut. Die Buben werden am Be-
stimmungsbahnhof abgeholt wund
am Sonntag wieder zum Bahnhof
begleitet, damit jeder den fahrplan-
miBigen richtigen Zug erwischt.
Alles Nihere steht dann in der
schriftlichen Einladung. Im iib-
rigen ist das unter Aufsicht ste-
hende Schiefen absolut ungefihr-
lich, die Eltern diirfen ganz unbe-
sorgt sein.

KLEIDER

Kleider-Frey, Ziirich, Sihlbriicke

130 schdne Preise winken!

1 Faltboot, komplett mit Wagen,
Packsicken, Spritzdecke usw.
Dreierzelt mit Doppeldach und mit
Vordach

Velos, komplett ausgeriistet

Paar Ski mit Stahlkanten, Diago-
nalzug und Dauerbelag

groBe Alpenfliige (1Y Std.)
Alpenfliige Jungfrau (1 Std.)
Uhren, automatisch, stoBsicher,
antimagnetisch, wasserdicht
wertvolle Photoapparate und
100 weitere Preise: wertvolle Bii-
cher, Hockeyschliger, Taucher-
flossen, FuBbélle, Gummiboote,
Schlafsicke usw. usw.
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Ernst Tellenbach, der internationale
Matchschiitze, schreibt uns:

Wir Schiitzen begriiBen es, daB Klei-
der-Frey der Jugend Gelegenheil
gibt, sich im SchieBen zu messen.
Dadurch wird die Freude an diesem
gut schweizerischen Sport erneut
wachgerufen und, wer weil3, ob die-
ser seriose Wettbewerb mnicht auf
Schiitzentalente hinweist, die einmal
unsere Farben international vertei-
digen helfen.
Es ist erfreulich, daB mit unserem
neuen Armeekarabiner, Mod.31, der
mit einem glinzend konstruierten
LuftdruckverschluBl versehen ist, ge-
schossen wird. Der Karabiner bleibt
durch diesen Verschlu3 in bezug auf
den  Amschlag unverindert wund
schieBt sehr prizis. Die SchieBanlage
ist mustergiiltig.

Ernst Tellenbach



Glithlampen oder Fluoreszenzlampen?

Diese Frage wird uns oft gestellt, und es ist nicht
immer leicht, sie zu beantworten. Spezielle Wiinsche
des Kunden, Art der zu beleuchtenden Anlagen (Schau-
fenster, Laden, Biiro usw.), schon vorhandene Installa-
fionen und nicht zuletzt die Preisfrage spielen beim
Enfscheid eine bedeufende Rolle. Oft ist es recht
schwierig, diese oder jene Beleuchtungsart als die rich-

tige herauszufinden.

Heute noch gibt es viele Gegner der Leuchistoff-
rohre, welche unfer allen Umstanden die Glihlampe
vorziehen. Sicher ist das Glihlampenlicht «<wérmer» und
dadurch heimeliger als dasjenige der FL-Lampe, um so

mehr als sich ein Beleuct kdrper fir Glihlamp

bedeutend besser gestalten lafst und unaufdringlicher
wirkt. Die FL-Armatur wird immer schwerfalliger sein,
was durch ihre Form und ihr Zubehér bedingt ist. In-
folge der Wirtschaftlichkeit aber wird sich die FL-Lampe
fiir Biiro-, Laden- und Fabrikbeleuchtungen sehr schnell
weiterverbreiten. Hinzu kommt noch ihre fiir die Allge-
meinbeleuchtung giinstigere Ausstrahlungscharakteri-
stik. Fiir gewisse Beleuchfungsarten weist die FL-Lampe
aber auch Nachteile auf. Sie eignet sich nicht als allei-
nige Lichtquelle in Schaufenstern und Ladenlokalen, in
welchen glitzernde und glanzende Objekte ausgestellf,
bzw. verkauft werden; da sie, weil nicht punktférmig
strahlend, optisch nicht gut fahbar ist und deshalb auch
nicht gut gerichtet werden' kann. Fiir solche Zwecke

werden mit Vorteil Reflektoren mit Glihlampen, und
wo der Platz knapp ist, spezielle Glihlampen mit im
Kolben aufgedampftem Spiegel verwendet.

Beispiele von FL-Beleuchtungen in Ladengeschaf-
ten, welche kiirzlich von der Firma Jakob Kowner AG

ausgefiihrt wurden:

Coiffeursalon
Glarnischhoi, Dreikonigsirabe

Dank der Aufgeschlossenheit des Geschaftsinhabers
war es uns mdglich, diesen in allen Belangen modernen
Salon ausschlieflich mit zweiflammigen 25-Watt-Raster-

leuchten auszuristen.

Neben der Allgemeinbeleuchtung erhielt jeder Ar-
beits- bzw. Sitzplatz eine schattenfreie Einzelbeleuch-
tung. Jede Leuchte wird separat geschaltet.

Der Stromverbrauch befrigt bei gleicher Lichtwir-

kung etwa einen Drittel der Glihlampenbeleuchtung.

~ Photogeschift
Glérnischhof, Dreikdnigstrafe

Im gleichen Haus befindet sich ein nach modernsten
Gesichispunkten beleuchtetes Photogeschaft. Die gute
Zusammenarbeit zwischen Bauherr, Architekt und Instal-
lationsfirma erméglichte es, hier eine gute Anordnung
zu freffen. Der Verkaufsraum besitzt zwei Bedienungs-
korpusse, wobei der eine hauptsachlich fiir die Be-
trachtung von Photoarbeiten, der andere fiir den Ver-
kauf von Apparaten gedacht ist. Der erste Teil liegt im
Bereiche einer Indireki-Beleuchtung, die eine véllig
schattenfreie Beschauung der Photoarbeiten gestattet,
der zweite Teil wird von sechs 65-Wati-FL-Breitstrahlern
beleuchtet. Um Blendung zu vermeiden, wurden die
Lampen mit einer Kunstharzrasterdecke versehen.

Diese Ausfiihrungen geben einen Begriff von den
mannigfaltigen Einzelheiten, denen der Spezialist des
Installationsgeschéftes bei der Projektierung einer Be-
leuchtungsanlage Rechnung tragen muf. Unser Licht-
techniker steht Inferessenten jederzeit gerne zur Ver-
fiigung. Wir werden uns sehr freuen, wenn wir mit fach-
technischem Rate bebhilflich sein kénnen.

Jakob Kowner AG, Ziirich

ab 1. Oktober 1952: Oberdorfstrafie 8

Telephon 34 50 34

Uo s

fir Wasser, Gas, Helzung und Laftung
fir Kdche und Bad, fir Keller und Garten

Nyffenegger & Co. Ziirich-Oerlikon

Armaturenfabrik

Telephon 46 64 77

Das
Spezialgeschéft
mit gréBter Auswahl

RADIOHAUS

RENNWEG 22

bedient rasch und

fachgemaB

Telephon 274433

Massiv und doch
elegant in der Linie

Modisch, elegant und gediegen
im Schnitt - Ausgesuchtestes
Material vereint mit zwiegenah-
ter Machart und eingebauter
Korksohle geben dem Schuh
ein besonderes Cachet und
pragt Orlaflex zum wirkli-
chen Qualititsschuh. - Ex-
Klusive Linien, Formen und
Farben, weiches Abrollen,
ausserst angenehme Isolierung
gegen Kilte und Wirme sind

einige besondere Merkmale der

Orlaflex-Modelle.

Angenehmes, leichtes und

beschwingtes Gehen in Orlaflex

Orlaflex ein Sfllweizer Fabrikat

|Die grosse Neuheit die alle begeistert!

n "Oco” Sp! Produkt der Sch
QOdermatt & Co. AG. Zurzach

Schuhfabriken Odermatt & Co. AG.

Zurzach

sifsy ssxud ni ebo 1abal

nur echt in der, Kugeliflasche

von hervorragender
Qualitat

DIE_SCHWEIZER Y‘NAIARKE

3 Eglisauer Volksgetrénke
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5769. Jeunesse-Pump, Sufjerst be-
quem. Simisch schwarz mit Lack-
leder oder in Boxcalf, verschie-
dene Farben. . . . . ab Fr

6861. Eleganter Sling-Pump mit neuarfi- 5807. Gediegener Maschen-Pump mif
ger Lackverzierung. Wildleder schwarz 3380

hohem L XV-Absafz. Wildleder schwarz

5875. Acufjerst vorteilhaiter Pump mit
Zwischensohle. Wildleder schwarz, ab Fr.

4109. Trotfeur in ital. Schniff. Fel-
nes Boxcalf schwarz oder braun,
mit der beliebten Federgangstiitze

9015. Federleichter, blegsamer

2190.  Praktischer Laufschuh in
Tessie-Trotteur, Wildleder schwarz,

neuer Linienfiihrung mit Keilgum-
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