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fur jahrelanges Arbeiten ohne nennenswerte Betriebs-
storungen bildet indes nach wie vor ein periodischer und
sorgféltiger Maschinenunterhalt. Nitzlich ist in dem Zu-
sammenhang denn auch der serienmdssige Betriebs-
stundenzahler, der bei Erreichen der 10000-Stunden-
grenze automatisch auf Null zurlckstellt.

Toyota AG, 5745 Safenwil

Leasing

Die Fahrzeug-Evaluation

Das Fahrzeug-Angebot ist in der Schweiz so gross wie in
keinem anderen européischen Land. Der Grund liegt dar-
in, dass die Schweiz praktisch keine eigene Fahrzeug-
Produktion hat und der Markt dadurch fiir alle Konkurren-
ten sehr offen ist. Diese Ausgangslage erschwert die
Fahrzeug-Evaluation fiir den Kunden zum vornherein.
Nun kann man sich auf den Standpunkt stellen, dass
heute das Preis-Leistungs-Verhéltnis in Ordnung ist,
denn eine Fahrzeug-Marke, welche nicht konkurrenzfa-
hig ist, wird Schwierigkeiten bekunden im hart umwor-
benen Fahrzeug-Markt zu bestehen.

Trotzdem fiihren erst umfangreiche Erhebungen und
Abkldrungen von Kriterien zum Beschaffungs-Ent-
scheid.

Wifr listen nachstehend einige Kriterien der Evaluation
auf:

Preislage

Umweltbelastung (Katalysator)
Platzangebot

Tiren

Nutzlast

Einsatz-Gebiet

(Stadt und Umgebung, Autobahn, Ausland)
Motoren-Grosse (ccm, Km-Leistung p. Jahr)
Sicherheit Fahrer und Passagiere

Sicherheit Ladung (Diebstahl)

Antriebsart

(Vorderrad-Antrieb, Hinterrad-Antrieb, Allrad-Antrieb)
Herstellungs-Land (Firmenpolitik)
Ausstattung

Zubehor

Ein wichtiger Punkt in der Fahrzeug-Evaluation ist erwie-
senermassen auch die Motivation der Mitarbeiter. Wenn
ein Angestellter jahrlich 30’000 km oder mehr geschéft-
lich im Auto unterwegs ist, so wird das Fahrzeug doch

zu einem Teil des Arbeitsplatzes und es ist hinléingjigy
bekannt, dass es einem am Arbeitsplatz wohl sgj, soll
denn nur so ist es méglich, die geforderte Leistung Ode;
besser noch etwas mehr zu erbringen. Es ist gy
ratsam, sofern die Méglichkeit vorhanden ist, dem .
arbeiter zwei oder mehrere Fahrzeugmarken resp, .
zeug-Typen anzubieten. Dieses Vorgehen steigert nicht
nur die Motivation, es hat ebenfalls einen Einflusg auf
die Sorgfaltspflicht und wirkt sich somit auf die Repar.
turkosten positiv auf.

Kaufen oder Leasen:

Es kommt sicher nicht von ungefahr, dass die Altemat-
ve Leasing von Jahr zu Jahr auch in der Schweiz an Be-
deutung gewinnt. So wurden im Autoleasing-Mark
1986 schatzungsweise 400-500 Mio. investiert, davon
entfallen ca. 70-80% auf das Gewerbe und Flottenlez
sing. Die Unsicherheit in Bezug auf die Weiterentwick
lung der Umweltschutz-Technologie und Politik kam
dem Leasing nur forderlich sein. Welti-Furrer Lease Plan
AG bietet einen fur die Schweiz véllig neuartigen Seni-
ce:

Das Management und die Kostenkontrolle des Fahrzeug
parks.

Vorteilhaft ist das Lease-Plan System fiir Unternehmen,
die mehrere Fahrzeuge unterhalten oder den Mitarbe:
tern eine Kilometer-Entschadigung bezahlen. Fir si¢
wurde das Flotten-Management-Programm erstelt.
Durch weitgehende Abwicklung (iber modernste EDV
verwaltet und kontrolliert Lease-Plan einen Park von
Personen- oder Lastwagen dusserst kostengiinstig. .D.'.e
Unternehmungen setzen damit Management-Kapazitat
fiir den Betrieb frei.

Dank dem offenen und transparenten Kalkulations
System, wird das Risiko auf ein Minimum besch[énkt,
dennLease-Plan (ibernimmt bei grésseren Flotten die Ko
sten-Garantie.

Das Fleet-Management-Programm ermdglicht eine Ko-
sten-Senkung, weil liberhohte Kosten .rechtzemg fest:
gestellt und daher beeinflusst werden kénnen.

Die Welti-Furrer Lease Plan AG stellt sich vor

Die Welti-Furrer Lease Plan AG Ziirich und Genf ist f";e
Tochter der Welti-Furrer Holding AG, Zilrich und der L&
se Plan Holding NV, Almere, Holland. Lease-Plan ‘tluee
waltet in Europa (iber 60’000 Fahrzeuge von Verse & |
denen Firmen. Die hollindische Gesellschaft W”’im
1963 gegriindet. Sie verfigt tiber 20 Jahre Erfqh’”?r%ti,
Flotten-Management. Es wurden Programme fiir sd ot
che géngigen Personenwagen und Nutzfahrzeuis(;esten_
wickelt, die eine effiziente Kosten-Planung l_’"d ﬁnter'
Kontrolle erméglichen. International Oflent'e"eL.. ndern
nehmen mit Niederlassungen in verschiedenen an .
koénnen bei Lease Plan als Gruppe Kunde werden
durch dusserst vorteilhafte Konditionen erreichen

- H e
Die A. Welti-Furrer AG betreibt das markenunabh::gslgi
Finanz- und Unterhalts-Leasing fur Personf?nszu ome-
1958. Die langjéhrige Erfahrung im Schweizer n-Mand
bilmarkt bildet eine ideale Ergédnzung zum Flot?gkelt un
gement-Programm, welches in Holland entw!

aufgebaut wurde. g
. . -Manad®”
Wir bieten ein international bewéhrtes Floﬁegrkt ange

ment-Programm, welches dem Schweizer
passtist.
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Welti-Furrer Lease Plan
ten-Management-Programm

programm beruht auf drei Grundlagen:
ie offene Vorkalkulation

ie Kosteniberwachung

ie Endabrechnung

der offenen Vorkalkulation wird Gbersichtlich darge-
t, aus welchen Kostenarten sich die angebotene
jatsrate zusammensetzt und welche Dienstleistun-
darin enthalten sind.

vend der Vertragsdauer liefert Lease-Plan quartal-
se eine Gegendberstellung der Plankosten mit den
ichlichen Kosten. Dieser Vergleich wird einerseits
Fahrzeug und andererseits als Gesamttotal fir die
reugflotte erstellt. Die Leasing-Firma macht auf
mohte Kosten aufmerksam und gibt Empfehlungen,
diese reduziert werden koénnen. Da die geplanten
die effektiv gefahrenen Kilometer nicht identisch
imiissen, weist die ‘Signalisierungs-Liste’ drei Werte
: Die Plankosten, die tatsachlich entstandenen Ko-
1und die durchschnittlichen Kosten aller Fahrzeuge
hen Typs und gleicher Fahrleistung. In der Signali-
ungsliste wird auch auf die Fahrzeuge hingewiesen,
in Vertragslaufzeit demnachst endet, damit rechtzei-
iber Ersatz oder Verldngerung entschieden werden
.

'Reparatur- und Servicerechnungen werden vor Be-
lung auf ihre sachliche und preisliche Korrektheit ge-
ft. Alifallige Abweichungen werden direkt mit der
age bereinigt. Samtliche Rechnungen werden in der
inalsrechnung aufgefihrt.

IEnde der Vertragslaufzeit erfolgt eine genaue und
ilierte Endabrechnung fiir jedes einzelne Fahrzeug.
nJahresende werden alle vom Januar bis Dezember
elaufenen Vertrige (mindestens 5 Fahrzeuge) sal-
t, d.h. die vorkalkulierten Kosten werden den effek-
angefallenen Kosten gegeniibergestellt. Sind die tat-
hichen Kosten niedriger als die der Vorkalkulation,
dder Differenzbetrag in voller Hohe zuriickerstattet.
ddje effektiven Kosten héher als die geplanten, geht
Minus-Saldo zu Lasten der Leasing-Firma. Dank der
Gidhrigen Erfahrung im Automobil-Sektor ist es uns

gich, dieses Kostenrisiko bei grosseren Flotten zu
imehmen.

sDienstleistungs-Angebot

' éinem umfassenden Service, wird die Verwaltung
‘Fehrzeugparkes auf ein Minimum reduziert. Es steht
'Kunden frei, alle oder auch nur einzelne Dienstlei-
"gen in Anspruch zu nehmen. Mit dem Flotten-Mana-
E“-ngramm steht das gesamte Know-how von
N Plan zur Verfligung. Samtliche Kosten, die durch
'1 ngmg der Fahrzeug-Flotte entstehen, Reparatu-
: i en-Ersatz, Treibstoff-Verbrauch, Ol-Verbrauch,
it durch die Leasing Firma iibernommen und ge-
:wbe' weniger als 10 Fahrzeugen kann das System
Swert werden. Allerdings ist dann der Kunde am
Waﬂwnl;‘d Reparaturrisiko beteiligt. Die individuell
Y %fslcherungs-\é:ri?ten werden ebeen:fllsdiln

eingebaut, wobei die erzielten Sonderkondi-
" vollumfangiich gutgeschrieben werden.

R .
u:"“ﬂg Firma beschafft nicht nur neue Fahrzeuge

o, Wunsch des Kunden, sondem kimmert sich
den Verkauf der Occasionen.

Argumente, die iiberzeugen

- Das offene Kalkulations-System macht das Angebot
transparent und die Kosten (bersichtlich. Die monatli-
che Zahlung bildet eine geeignete Kalkulationsgrund-
lage.

- Das Fahrzeug-Flotten-Risiko wird auf ein Minimum re-
duziert, da die Leasing-Firma die Kostengarantie (iber-
nimmt.

— Das System ist markenunabhdngig und an keinen
Automobil-Hersteller gebunden, daher neutral und ob-
jektiv. Empfehlungen fir den optimalen Wagenpark
beruhen auf nachpriifbaren Daten.

— Sonderkonditionen, bei Automobilen, Reifen-Ersatz-
teilen bzw. bei der Versicherung, stellen einen Kosten-
Vorteil dar.

- Standige fachgerechte Marktbeobachtung erméglicht
es, Gebrauchtwagen zum wirtschaftlich giinstigsten
Zeitpunkt zu verkaufen.

Das Fleet-Management-Programm der Lease-Plan wird
heute in folgenden Landern engeboten:

Belgien, Bundesrepublik Deutschland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, Norwegen, Oesterreich,
Spanien, USA und seit dem 1. Januar 1986 auch in der
Schweiz.

N. Boll
Welti-Furrer Lease Plan AG

Heimtextilien

Neue Aspekte der Inneneinrichtung

Modische Schweizer Heimtextilien

Um es gleich vorwegzunehmen - das schwei‘_gerische
Angebot im modischen Heimtextilienbereich ist dusserst
vielfaitig. Dennoch zeichnen sich vor allem im Deko- und
Bettwaschebereich deutlich zwei Richtungen ab. Mar-
kante Kontraste in leuchtenden Farben und Ie!')h'aftem
Design einerseits, und zart verhaltene Farbigk?t in fei-
ner Dessinierung andererseits. In diese gegensétzlichen
Trends sind zahireiche Stylingelemente vorausgegange-
ner Saisons eingeflossen: Moderme gegeniiber Nostal-
gie, Abstraktion gegeniber Postmodemne, Realismus ge-
geniber Romantik, barocker Formenreichtum gegen-
Giber poesievoller Schlichtheit.

Als Kolorite fir die markante Richtung zeigt'man T'i':rkis,
Lapisiazuli, Petrol, Royal, Kaffee, Aubergine, Violett,
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