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VOIX SUISSE ROMANDE

E dito romand
e e

Constats et réflexions

Les assemblées générales des sections
romandes de I'USPC ont toutes eu lieu
ces derniers mois, comme d’ailleurs
celles d’autres associations de PCi.

Ce qui frappe d’emblée, c’est 1'incerti-
tude exprimée par la quasi totalité des
présidents face aux réformes annon-
cées pour 95. Le non-dit (qui est une
forme helvétique de I’expression di-
recte!) ressemble plus a une question:
La PCirépond-elle encore a un besoin?
De son coté, 'OFPC déléegue un «émis-
saire» de poids pour participer a toutes
ces assemblées, et ne ménage pas sa
peine pour expliquer, rassurer, infor-
mer, en bref, tente de convaincre cha-
cun de la logique de la démarche entre-
prise. En pure perte? Certainement pas,
cet effort d’information a tous les éche-
lons se traduit aussi par une améliora-
tion de la compréhension par le grand-
public de certains signaux, comme par

exemple les gestes a accomplir lorsque
retentit ’alarme, ainsi que I’a démontré
le résultat d’un sondage Demoscope ef-
fectué en mars dernier.

Mais alors...

pourquoi ce résultat ne se traduit-il pas
par un meilleur taux d’acceptation de
la conception de la protection civile au-
pres de la population? On I’a vu récem-
ment, la menace que faisaient peser la
crise et la guerre du Golfe sur la popu-
lation s’est rapidement estompée; la
protection civile n’a pu, a cette occa-
sion, démontrer concrétement son uti-
lité. Heureusement.

La seule menace concreéte qui péese ac-
tuellement sur notre population est
économique; dans ce cas la PCi n’ap-
porte pas de solution, et pour cause!

Par contre, par leurs tergiversations
continuelles et par le maniement
consommé du compromis, nos Auto-
rités (fédérales, cantonales, commu-
nales) ainsi que les partis politiques
perdent chaque jour de leur crédibilité.
Comme disait Marivaux dans une piece
célébre: «... et voila pourquoi votre fille
est muette»; en d’autres termes, lorsque
nos Autorités s’expriment sur la légiti-
mité de la protection civile, sur son

adaptation a I'évolution des mceurs et .
du temps, la population répond par une
attitude d’incrédulité.

Il faut pourtant faire face. Un des
moyens consiste & accepter I'inconfort
actuel, a ouvrir encore plus largement
le débat, a ne pas systématiquement
tenter de démontrer, a coup de son-
dages (dont chacun connait les limites),
que «l’autre a tort». La polémique, en
de semblables circonstances, n’est pas
de mise.

L’autre moyen consiste, pour les pro-
fessionnels de la PCi, a mieux informer
leurs autorités, a les épauler en ayant
eux-mémes une connaissance plus
étendue des problemes que les élus doi-
vent résoudre journellement.

La période actuelle est instable, diffi-
cile, mais c’est pour cela qu’elle est in-

téressante. /}M
; ,

René Mathey

MEIFLA X: L'avenir est a
I'entretien facile

Aujourd’hui déja, MEIFLA X est le tuyau le plus
vendu. Revétu de caoutchouc synthétique par un
procédé colteux, a l'intérieur comme a l'exté-
rieur, il résiste parfaitement a la pourriture, aux
produits chimiques et a l'usure, et reste encore

souple a —40 °C.

Les frais d'entretien réduits sont dé-
terminants — environ cing fois plus
faibles que pour un tuyau classique.
Ainsi, vous épargnez déja aprées quel-
ques années, autant d'argent et de
peine que le colt total du tuyau.
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