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Sind Sie in Ihrer neuen Stelle
wirklich unabhingig?»

«Vollstandig! Vor acht kann ich
kommen, wann ich will, und nach
finf kann ich gehn, wann ich will.»

*

Der Kaufmann versichert sein Wa-
renlager sehr hoch. Nachdem er den
Kontrakt unterzeichnet hat, sagt er
scherzend zum Agenten:

«Und wenn die Waren heute nacht
abbrennen — was bekomm ich
dann?»

«Nicht unter zehn Jahren», lautet

die Antwort.
¥

‘Der Kunde: «Glauben Sie, daf§
diese Flasche geniigt, um mich von
meiner Erkiltung zu heilen?»

Der Apotheker: «Bestimmt! Es hat
noch nie ein Mensch eine zweite
Flasche verlangt.»

*

«Wenn ich eine Million finde, ich
wiifite schon, was ich damit tite.»
«Ich auch; ich wiirde sie behalten.»
«Nein, ich wiirde sie nur behalten,
wenn ich wiifite, daf} sie einem rei-
chen Mann gehort; sonst wiirde ich
sie auf die Polizei bringen.»
«Warum?»
«Nun, stellen Sie sich doch vor,
daf ein armer Arbeiter sie verloren
hitte!»

*

Zwei Geschiftsfreunde treffen sich.
«Seit drei Nichten kann ich nicht
mehr schlafen», sagt der eine. «Ich
brauche dringend 20000 Francs
und weifl nicht, wo ich sie herneh-
men soll.»

«Warum hast du dich nicht an
mich gewendet?»

«Was?! Du hittest sie mir gelie-
hen?»

«Das nicht, aber ich habe ein aus-
gezeichnetes Schlafmittel.»

*

In New York erhielt ein Kaufmann
eine «Zweite Mahnung> des Steuer-
amts mit Androhung der schlimm-
sten Folgen, falls er nicht sofort
seine Steuern zahlen wiirde. Er ging
zum Steueramt, zahlte und sagte:
«Ich hitte schon bezahlt, aber ich
habe nie eine <Erste Mahnung> er-
halten,»

«Ja», erwiderte der Beamte, «die
Formulare der Ersten Mahnung
sind ausgegangen, und dann finden
wir, dafl die <Zweite Mahnung> viel
wirkungsvoller ist.»

Der wohlmeinende Chef will einen
neuen Geist unter seinen Angestell-
ten wecken. Er ruft sie zusammen
und sagt:

«Wenn ich ins Geschift komme,
will ich jeden eifrig bei der Arbeit
sehen. Und ich stelle hier ein Kist-
chen auf; da kann jeder, ohne sei-
nen Namen zu nennen, Vorschldge
machen, wie das zu erreichen
ware.»

Am nichsten Tag findet er ein
Blatt in dem Kistchen, und darauf
steht: (Nehmen Sie die Gummi-
sohlen von Thren Schuhens!»

*

Der Kaufmann ist zum fiinften Mal
gezwungen, Bankrott zu machen.
Er geht zu seinem Anwalt, der die
Sache priift und erklirt:
«Diesmal sieht’s sehr bose aus. Sie
werden kaum mehr als vier Pro-
zent zahlen konnen.»

«Was?!» ruft der Kaufmann er-
bost. «Ich habe immer zehn Pro-
zent gezahlt, und das werde ich
auch diesmal tun! Und wenn ich’s
aus der eigenen Tasche nehmen

miifite!»
*

Der Personalchef muff einem Be-
werber erkliren, daff er keine Ver-
wendung fiir thn habe. Es seien
jetzt schon zu viele Angestellte da.
«Das macht nichts», meint der Be-
werber. «Das bifichen Arbeit, das
ich leiste, wiirde man gar nicht be-

merken.»
*

Der Coiffeur zum Gehilfen: «Im
Sommer zahle ich Thnen weniger,
weil es da ja weniger Arbeit gibt.»
«Aber die Kunden lassen sich doch
auch im Sommer die Haare schnei-
den», meint der Gehilfe.

«Das schon; aber dafiir miissen Sie
Ihnen nicht in den Mantel helfen.»

*

Der Wiener Borsianer: «Die Ak-
tiondre sind Limmer, wenn die Ge-
schifte gut, Tiger, wenn die Ge-
schifte schlecht gehen — aber Vie-
cher sind sie immer.»

*

«Mein lieber Freund», sagt Mr.
Brown zu Mr. Smith, «haben Sie
gentigend Vertrauen zu mir, um mir
zehn Dollar zu leihen?»
«Ja», meint Smith, «das Vertrauen
hitte ich schon; aber die zehn Dol-
lar habe ich nicht.»

Mitgeteilt von n. o.s.

Der Weg zu g’es‘undem Haar

gras

Canadoling

mit Fett

CLERMONT & FOUET

Ist Inr Haar spréde und glanzlos? Fallen
Schuppen oder gar Haare? Dann greifen Sie
taglichzu CANADOLINE. Eine Minuten-Frik-
tion jeden Morgen gentigt. Die Folge: krafti-
ger Wuchs, seidiger Glanz, keine Schuppen
mehr. Denn CANADOLINE enthéalt einen
Wirkstoff-Komplex, der dem Haarboden und
demHaar zugleich neue Lebenskraftverleiht.

CANADOLINE,das komplette Haartonikum
Fr.5.25 und 7.25 - mit und ohne Fett

Clermont et Fouet SA, Gent - Paris
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